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La Alianza del Pacifico se posiciona como uno de
los mercados emergentes mas atractivos

Global Real GDP by Group
2011 vs. 2016 (US$ in trillions)
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Population

214,050,000

Oil barrels per day
2 X Average population age

4,125,000 29.7

6,500,000
Value of oil production
by 2016

125 USD
billion

GDP 2013
2,123 USD

Value of financial and billion
business services gross

output by 2016 Capital investment in

223 USD MM infrastructure
billion 1,110 USD 430.7 USD
- billion billion




Percepcion de los empresarios de la Alianza

Inversion que tendra la empresa dentro de los préximos tres a cinco aios, de los paises en
América Latina que seran prioritarios.
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Percepcion de los empresarios de la Alianza

¢Tiene expectativas altas sobre la Alianza del Pacifico?

Tengo expectativas altas

Tengo expectativas bajas

No tengo expectativas

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%

m Pert m México ® Colombia ® Chile

PwC



Percepcion de los empresarios de la Alianza

éCuales son las industrias econémicas mas atractivas para la inversion dentro de la Alianza
del Pacifico?
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Percepcion de los empresarios de la Alianza

¢Qué programas deberian ser prioritarios para fomentar la creacion de nuevos
encadenamientos productivos entre los paises de la Alianza del Pacifico?
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Programas de apoyos financieros  Facilidades fiscales para empresas Programas para la creacion de Programas para la creacion de
para que las pymes puedan que producen insumos para distritos industriales consorcios de exportacion
integrarse en los nuevos industrias de otros paises

encadenamientos productivos
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Crear cadenas productivas, de valor agregado,
ayudara a las empresas a capitalizar la ventada
de oportunidad

« Encadenar
proveedores y
empresa terminal
(ancla) que permita
mejorar costos,
sustituir
importaciones,
aprovechar TLC MX,
y Canal Japonés PR.

e Potencializar
productos y servicios
de clase mundial.

» Aprovechary
confrontar la
expansion del SEA.

PwC

Cadenas de ‘\\ﬁ ‘

valor en torno
a Anclas

Complementa
riedad con

costos e
competltlvos ]
Fortalecer !
finanzas e el
inversiones =
conjuntas

El comercio conjunto de los paises de la Alianza los
convierte entre el 2° y 5° socios comercial de USA y SEA.
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Crear cadenas productivas, de clase mundial para

" atacar el mercado del TLC

Industria Automotriz MX
Industria Petrolera MX

PwC



| .
Crear cadenas productivas, de valor agregado,

deben involucrar a la mediana empresa nacional
y atraer / desarrollar talento

El ambiente de
negocios de la
Alianza del Pacifico
esta compuesto en su
mayoria por
PYMEs.

La inversion en
cluster puede
impulsar la
colaboracién entre
las compaiiias y
capitalizar las
inversiones
extranjeras en
tecnologia, talento
y calidad de clase
mundial.

PwC

Apoyos a las
empresas
medianas e
internacionalizar
las

Atraccion y
() desarrollo de
talento

Un jugador clave de los cluster son los organismos que
facilitan el uso y alineamiento de recursos compartidos.

Importacion de
insumos y
exportacion de
productos

,,,,,,,
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Crear cadenas productivas, inter AP, maximizan

" complementaridades

Cadenas de metales no ferrosos
Cadenas de Mineria

Farmacos y Productos de Belleza
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| .
Crear cadenas productivas, algunos polos de

desarrollo...

» Polos Industriales
son ancla para

cadenas
* Energia, MX,
Colombia

e Automotriz, MX
» Agro, todos

e Retail,
Consumo, todos

* Infraestructura,
todos

PwC

Cadena de
proveedores
de segundo y

tercer nivel

Logistica, ( 3
aduanas y 1
Financiamiento

Compras Publicas, Ventanilla Unica de Comercio
Exterior, financiamiento internacional...
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El Sector Financiero — Calve en el potencial éxito
de la Alianza del Pacifico

» Bien manejado, da la posibilidad de mitigar, compartir riesgos

» Diversificacion y facilidad para el acceso al crédito y otras opciones
de financiamiento

» Facilitar, estimular tesorerias centralizadas de multi latinas
« Integracion de mercados de capitales — MILA

« Bancarizacion y apoyos a la median y pequefa empresa siguen
siendo retos locales - Micro finanzas

« Clave financiacion a exportaciones, a infraestructura, agro, fusiones
y adquisiciones

* A mediano plazo, incluso compartir criterios de politica monetaria

PwC 13



' La Alianza del Pacifico Nuestro compromiso
Una nueva era para América Latina

El éxito se medira en los empleos
y actividad econémica que se
genere, Creemos sera
fundamentalmente al crear,
ampliar, solidificar y potenciar
cadenas productivas.

PwC es asesor del Consejo Empresarial
de la Alianza del Pacifico

pwc Pacifico
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Descarga nuestra publicacion aqui:

www.pwc.com/mx/alianza-pacifico



